| SZAKMAI HIREK, ESEMENYEK

Egyittmdkodés Kinaval — Veszélybdl esély

Textil- és divatforum az AsiaCenterben

Barna Judit

Az AsiaCenterben talalhato és évek 6ta dinami-
kusan béviilé CBTC (Kinai Markak Kereskedelmi
Kozpontja), amely Kelet-Ko6zép-Europa egyik legna-
gyobb kinai befektetési és kereskedelmi kapcsola-
tok kozvetitésére specializalodott iizleti platformja,
valamint a Textilipari Miiszaki és Tudomanyos
Egyesiilet (TMTE) ,Egyiittmiikédés Kinaval - Ve-
szélybol esély” cimmel 2013. junius 26-an kozos
rendezvényt, Divat Forumot tartott, amire a 6. Ki-
nai Markak Kiallitaisa és Féruma cimii rendezvény
adott alkalmat. A CBTC két munkatarsa - akik a
forumot megszervezték és a lebonyolitasaért igen
felelé6s munkat végeztek — a TMTE szakértéivel tobb
megbeszélésen egyeztették a részleteket. A Textil
Forum szakmai programja igy beékel6dott a harom
napos kiallitas eseményeibe.

A jelen cikk odsszeallitoja ugy latta a legjobbnak,
hogy errdl a fontos eseményrél nem szokasos for-
maban ir, hanem a szakma felkért hozzaszodléinak
véleményét tolmacsolja a lehet6é leghitelesebben, a
sajat szavaikkal, szinte jegyzé6konyvszerien.

Tiz éves az AsiaCenter

Az AsiaCenter Budapesten, a rakospalotai Szent-
mihalyi Giton van. A feng shui épitészeti filozofia szerint
épult kereskedelmi kozpont nemcsak lakossagi kiske-
reskedelmi tevékenységet folytat, hanem Kelet-Kozép-
Eurépa egyik legnagyobb kinai befektetési és kereske-
delmi kapcsolatok kozvetitésére specializalédott tizleti
platformja is. Kiterjedt szakértéi csoporttal és két kinai
irodaval rendelkezik. A koézpont azoknak a kinai tizleti
vallalkozasoknak és tUzletfejlesztési szervezeteknek
nyujt allandé bemutatkozasi lehetéséget, amelyek ko-
moly kereskedelmi kapcsolatokat kivannak kiépiteni
Eurépaban. Partnereinkkel egytttmitikédve szamtalan
hazai és kelet-k6zép-eurdpai vallalkozas terjesztheti ki
lzleti tevékenységét, fejlesztheti vallalkozasat a kinai
cégek mindéségi és versenyképes kinalata révén. Legyen
sz6 akar gyartéi, akar forgalmazéi tevékenységrél, a
CBTC biztositja az értékesitések nyomon kovetését,
valamint a garanciaszolgaltatasokat.

Bemutatotermeik és irodaik az AsiaCenter Nyugati
szarnyaban talalhatéak 4 000 m2? netté6 kereskedelmi
tertileten, amelyhez ujabb 10 000 m?2 modern raktar-
kapacitas kapcsolodik. Kivalo logisztikai hattérrel, ki-
valé minéségli tizleti kdornyezetben koordinaljak a kelet-
koézép-eurdpai rendelésfelvételeket és biztositjak az
lzleti partnerek kiszolgalasat.

Nyilt pédiumbeszélgetés a Textil Forumon

A dél-kelet kinai Fujian (Fucsien) tartomanybol ér-
kezett 200 kinai kiallité a Nyugati szarny I. és II. emele-
tén 3000 négyzetmétert foglalt el a termékeivel. A lato-
gatok kozott a legnépszertibb termékek a marvany,
nyilaszarék, a napenergia hasznositasara szolgalé be-

rendezések, a CD-k, a LED vilagitéberendezések. 55
kiallité hozott a kiallitasra ,Fashion & Textile” katego-
ridban divat késztermékeket és méterarut.

A textilméteraru termékek megtekintése utan a
magyar textilruhazati szakma képviseldinek tudatosan
iranyitott talalkozasa olyan témakkal foglalkozott, mint
a kooperacios igények, a bérmunkavégzés, az aruren-
delés tapasztalatai. Az tizletk6zpont Smaragd termében
a podiumbeszélgetés résztvevéi nem kendézték el a
kinai termékekrdl alkotott véleményuket, nyiltan be-
széltek a kinai partnerekkel kapcsolatban szerzett ta-
pasztalataikrol, az egyuttmtkoédéseket gatlé tényezdk-
rél és a gyakori hibakrol.

A hozzaszélok egyontetien megéallapitottak, hogy a
hazai textilruhazati ipar tobb évtizede megkertilhetetle-
nul talalkozik kinai cégekkel és termékekkel az tizleti
életben, ezért fontos az egylttmuikodési szandék. Le
kell szamolni azonban a tulzott illGziokkal, viszont
keresni kell a mindkét fél szamara elényds tzleti mo-
delleket.

A podiumbeszélgetés résztvevoi a kovetkezok
voltak:

Gyulai Mihaly, az Elsé6 Magyar Divattervezék Szo-
vetség (EMDSZ) elnoke,

Hannauerné Szabé Anna, a Textil- és Ruhaipari
Innovaciés Klaszter - DéEl-Alfold képviseléje, az
INNOWEAR-TEX Kft. tgyvezeté igazgatdja, a VOSZ
Textil- és Ruhazatipari szekcidjanak elnoke,

Nagyné Miske Margit, a Naturtex Kft. tigyvezet6
igazgatdja,

Dr. Pataki Pal, az INNOVATEXT Zrt . vezérigazga-
téja, a TMTE elnoke,

Szorad Gabor a CBTC kinai értékesitési irodait ve-
zeti,

Tomor Janos, a Magyar KonnyuUipari Szovetség,
ugyvezeté elnoke,

Varhegyi Zoltan, a — Firenze Divathaz Kft. tigyve-
zetd igazgatodja,

Dr. Varszegi Andras, az — Orszagos Kereskedelmi
Szovetség Ruhaipari tagozatanak vezetéje, Korona Zrt.
kereskedelmi igazgatdja.

1. téma — A magyar textil- és ruhazati iparpozicionalasa-
rél, a kooperacios igényekrél, az egyiittmiik6désen
alapul6 lehet6ségekrél Eurépaban és Azsiaban

Dr. Pataki Pal: A textil- és ruhaiparban 11-19 %-
os exportnovekedés figyelheté6 meg. A magyar export
novelésében az a lényeg, hogy a versenyképes
szegmenst talaljuk meg. A nemzetkdzi Oko-Tex szerve-
zet altal mindsitett kozel 120 ezer termék t6bb, mint
50%-a azsiai termék, amelynek jelentés része magas
mindségi szinvonalt kinai gyartmany, és ezek megfe-
lelnek az Oko-Tex koévetelményeinek. Azt javasolta a
résztvevéknek, hogy ne a versenyen legyen a hangsuly,
hanem az egylttmtikodés lehetéségét vizsgaljuk kinai
cégekkel.
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Hannaerné Szabé Anna: Nem csak az export ér-
dekli Kinat. Kétségtelen, hogy vannak innovativ alap-
anyagaik, azonban vannak olyanok is, amelyek ott nem
talalhatéak meg, vagy csak koltségesen allithatoak eld,
ilyen példaul a toll. A Kinaban eldallitott parnak, toll-
kabatok téltéanyagahoz hazankbol importalnak tollat.
A magyar kreativ tudas érdekli a kinai partnereket,
érdemes velilk egyuttmukoédéseket kialakitani. A régi
bérmunkaztatok egy részénél megfigyelhetd, hogy so-
kan visszatérnek Kinabo6l Eurépaba. Tovabbi kitorési
pont lehet a munkavédelmi ruhazat szegmense.

Tomor Janos: Magyarorszagon nagyon éles a ver-
seny, tulkinalat van a piacon. Meg kell nyerni a vevét,
j6 minéségti alapanyaggal, j6 arral. Célzott piacokra,
harmadik orszagba van lehetéséglink egylitt betodrni,
kolecsonods tzleti elényockkel. Hosszi targyalasokkal,
lassu latvanyos eredményekkel el lehet indulni ezen az
uton.

Szoérad Gabor: A magyar-kinai egylUttmuikodés, a
kozos Ut elejét jelenti a mai Forum. A Kinadban mukédd
két CBTC kirendeltségen felmérik a kinai cégek igénye-
it. Az AsiaCenterben létrehoztak a kinai kiallité koz-
pontot. Kinaban névekednek a koltségek, ezért keresik
a lehetéségeket az europai megrendelékkel valé kozos
bérmunkaban, a magyar tervezék bevonasaban.

2. téma — Magyarorszag, mint eurépai bérmunkakoézpont:
Egyuttmiikodés kinai alapanyaggyartokkal és az euréopai
vevokkel

Tomor Janos: Nem realis a kinai-magyar bérmun-
ka egytttmikdodés a hazai gyartasban, esetleg specialis
védéruha gyartasban lehet esély.

Gyulai Mihaly: Az EMDSZ-t a divattervezék hét
éve alapitottak. A szovetség érdekét képviselné, ha a
magyar divattervezék szellemi té6kéjét, tudasat tudnank
exportalni és hasznositani a kinai cégekkel valo
egylUttmtikédésben, a divattervezésben. Mar van jo
néhany magyar divattervezé, akik a kinai ruhaiparban
dolgoznak.

Varhegyi Zoltan: A Firenze Divathaz termelése
nem csokkent. Véleménye szerint a jové a markaépités
lehet. Bevezetett markanév nélktll nem realis elképzelés
kinai méterarubol, magyar munkaval készult ruhazati
termékeket Nyugat-Eurépaban eladni.

Szoérad Gabor: A CBTC-nek az a feladata, hogy a
kinai és a magyar cégeknek lehetdséget, helyszint ad-
jon a kapcsolatok épitéséhez. Ezt a haromnapos kialli-
tas és a Textil Forum is errél szo6l. A legfontosabb, hogy
mindkét fél résztvevdje tizletileg legyen érdekelt és mo-
tivalt az egytttmuikodésekben.

Dr. Pataki Pal: Eur6pa 27 orszaganak és benne a
magyaroknak a lehetdségeit ktilon kell valasztani a
vilag legnagyobb textilruhazati gyartéknak - India,
Kina, Térokorszag és masok — oriasi tomegtermelésétol.
Mas szegmenst kell keresni, nem a tomegtermelés az
irany, hanem a magasabb hozzaadott érétkti termékek
tervezése és eldallitasa.

3. téma - Arurendelés Kinabél, tapasztalatok és
gyakori hibak

Nagyné Miske Margit: 15 éve rendelnek lakastex-
til gyartashoz alapanyagokat, segéd- és csomagolo-
anyagokat Kinaboél, ebben mar nagy tapasztalatuk van.
Rendszeresen latogatnak kiallitasokat és figyelemmel
kisérik a kinalatot. Bevizsgalt termékekkel és tanusita-
sokkal talalkoznak. Megfigyelheté, hogy az egytttmu-
kodési rugalmassag és a kommunikacié hatarozottan
fejlédott az elmult évtizedekben, de még mindig nagy
ktilénbség van a megszokott eurépai kommunikaciohoz
képest. A realis veszély nem annyira a kinai gyartoi
oldalon rejlik, nekik érdekik a partner elégedettsége,
és az Uj rendelés. Azsia orszagai kéziil cégliknek a ki-
nai Uzletfelek allnak a legkodzelebb, az indiai, pakisztani
cégeket megelézve. A kinai fizetési kondiciok megfelels-
ek, mindig elérhetéek. Az elakadt szallitasok, nem tel-
jesult, de Kkifizetett rendelések hatterében inkabb a
speditér cégek csalasai allnak, ezért kiemelten fontos,
hogy a szallitmanyozé partnert is j6l ismerjék Uj jelen-
ség, hogy a fejlédo kinai belsé piac, az emelkedd bérek
és fejlesztési koltségek miatt a cégek egy része mar nem
érdekelt eurdpai szallitasban.

Dr. Varszegi Andras: mint az Orszagos Kereske-
delmi Szévetség alelndke és mint egy 60 éves ruhazati
kiskereskedelmi cég tulajdonosa, elsésorban a keres-
kedéket képviseli. Németorszagbol 3 nap alatt megkap-
jak a megrendelt minéségi arut, Kinabol ezt nem lehet
megtenni. Tapasztalata szerint tobb tzlet sikertelen
lett, mert a szallitott aru nem volt azonos a mintaval. A
reklamacidk intézése sem egyszerU.

Varhegyi Zoltan: A tulzott illuzidokkal le kell sza-
molni. Fontos az egylUttmtkédésben a meéretallasok,
szinek, modellek azonos értelmezése. Megkertilhetetlen
az egyuttmtikédés, mert a magyar cégek kénytelenek
itthon j6é mindéségu, de olcs6bb termékeket forgalmazni.

Szo6rad Gabor: Osszefoglalta, hogy mire kell tigyel-
nitk az eurdpai tizletembereknek a Kinaval val6 tizlete-
lésben:

® A minimalis darabszam problematikajat tébb
megrendelés 6sszevonasaval lehet kezelni.

e A csalékkal val6 kapcsolatba kertilés veszélyét el
lehet kertilni, ha a magyar cégek a HITA-val elére el-
lendriztetik a kinai partnereket.

® Fizetési feltételeket elére tisztazni kell.

e A szallitmany és a minta azonossaganak biztosi-
tasara ellenért kell bevonni a berakodasnal, mert utobb
mar nehéz arut visszaktldeni.

® A belsé kinai piac élénktuiléséhez kiilsé tanacs-
adok, dizajnerek sztikségesek. 2020-ig 600 milli6 lesz a
kinai kézép-fogyaszto, akik napi 10-100 US$ éréka
fogyasztast képviselnek.

e Kina a gyartékapacitasainak jorészét kitelepiti
Vietnamba és Kambodzsaba. A szimpla gyartasrol at-
térnek a markaépitésre, de nem tudnak értékesitési
lancokat megszervezni. A marketinghez, disztribtcié-
hoz még nem értenek. A magyar cégek el6tt ezek a le-
hetéségek allnak. J6 példaként emliti a PEAK sportcipd-
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markat, amely 500 milli6 US$ éves arbevétellel, 4000
lizlettel az amerikai NBA 3 legnagyobb szponzora. A cég
kivaléan tud gyartani, de eurépai szakemberek segitsé-
gével akarnak termékeikkel az Eur6épai Uniéba betdrni.

Tapasztalatok a kiallitasrol

A poédiumbeszélgetésben résztvevék vegyes képet
alkottak a kiallitott termékekrél és a kiallitdé cégek
munkatarsainak felkészultségérol is. Pozitiv tapasztalat
a korabbiakhoz képest, hogy tobb a magasabb minésé-
gi szinvonali ruhazati készaru és meéteraru termék.
Azonban még mindig a tdmegaruk a jellemzdék, pedig a
magyar piac, illetve a dizajnerek és a gyart6 cégek ku-
lénlegesebb, természetes szalbol készult textil-
alapanyagokat igényelnének. Orémmel nyugtazhato,
hogy az egyik cég kiallitotta a humandkolégiailag meg-
vizsgalt termékének Oko-Tex bizonyitvanyat is.

Hianyolhaté, hogy a standokon a termékekrol, azok
részletes paramétereirél, a szallitasi feltételekrdl, a
vamkérdésekrél kevés informacié tudhaté meg, na-
gyobb felkésziltséget és jobb kommunikalé képességet
varnak a magyar partnerek. A fejlédés és az akaras
latszik, mert a kinaiak kitorést latnak Magyarorszagon
kereszttil Eurépaba. Az egylttmukodés keretében a
magyar szakemberek altal atadhaté tapasztalatokat a
kinai cégek a sajat belsé piacukon is hasznosithatnak.

A tovabbiakban javasolhaté a CBCT szamara a ha-
tékonyabb, tematikus kiallitas, valamint a kiallitok
felkésztiltségének elémozditasa.

A magyar cégek képviseléinek véleménye

* Egy szolnoki ruhazati kereskedelmi cég 15 éve
gyartat Kinaban military ruhazatot, vannak megbizhato6
partnereik. Kifogasolta, hogy a kelme bevizsgalast a
kinai cégek megfizettetik és a tovabbi fejlesztés is tébb
pénzbe kerull nekik, de még mindig megéri Kinaban
gyartatni. Harom céggel targyaltak, érdeklédnek a to-
vabbi hasonlé rendezvény irant.

e A szakma egyik legnagyobb gyartd vallalkozasat
alapanyagimport érdekelte, jonak tartana, ha a kinai
partner a gyartast is részben idehozna. A termékek
kozott talaltak lakastextil alapanyagot. A kiallitas indu-
lasnak nagyon j6 volt, a tovabbiak is érdeklik éket.

e Egy lakastextiliat nagy tételben gyarté és nyuga-
ti orszagokba exportalo cég képviseldje drommel tajé-
koztatta a hallgatésagot, mert a kiallitason talalt 3D-s
anyagot. Folyamatosan kapcsolatban van kinaiakkal, a
beszallitast magyar cég szervezi korrekt modon. Sza-
mara profital6 a kinai egytttmutkodés.

* %k

A TMTE és a CBTC szakemberei a rendezvény utan
— értékelve az eseményt — megallapitottak, hogy az elsé
talalkozast indulasként jonak tartottak. A hazai textil-
ruhazati szakma érdeklédése kimutathaté a kinai mé-
teraru irant, mert egyre jobb minéségli arut lehet jo
aron kapni.

A kovetkezd, szeptemberi rendezvényre az egyutt-
mukodés lehetéségei mar korvonalazoédnak.
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